آداب العمل والبيع 
اداب العمل والبيع 
« م 
=[ ن النية في العمل: 
فلينو بها الاستعفاف عن السؤال وكف الطمع عن الناس» والقيام بكفاية العيال ليكون بذلك من جملة 
المجاهدين ولينو النصح للمسلمين. 


طك هق: عن أنس أن رجلا مر بالنبي صلى الله عليه وسلم» فرأى أصحاب النبي صلى الله عليه 
وسلم من جلده ونشاطه فقالوا: يا رسول اللهء لو كان هذا _ يعنون النشاط والقوة ‏ في سبيل الله؟ 
فقال النبي صلی الله عليه وسلم: [إن کان یسعی على ولده صغارا فهو في سبیل الله» ون کان خرج 
یسعی على أبوین شيخين كبيرين فهو في سبیل الله» وإن كان خر ج يسعى على نفسه يعفها فهو في 
سبيل الله» وإن كان خرج يسعى رياء ومفاخرة فهو في سبيل الشيطان]. 


= [۲] التحلي بالإيمان: 
الإسلام دين العمل» ولكنه العمل الصالح النافع» وإيمان بدون عمل تمن وإدعاء» وعمل بدون إيمان 
فسوق وعصیان. 


ومن تبعات التحلي بالإيمان: أن لا يمنعه سوق الدنيا عن سوق الآخرةء وسوق الآخرة المساجد 
فينبغي أن يجعل أول النهار الى وقت دخول السوق لآخرته» فيواظب على الأوراد والأذكار 
والصلوات مع أدائه وظائفه في العمل. 


فيه القلوب و الصا" (النور )٣۷:‏ 
وهو بذلك يضع حدا لمن يتخشعون أمام الناس في المساجد ركعا سجدا وقياماء فإذا عاملتهم بالأموال 
أو التجارات تبين أنهم أفاع سامة» أو عقارب مؤذية. 


ومن تبعات التحلي بالإيمان: أن الإسلام يحض على العمل في الشيء وإن لم ترجع فائدته للعامل» 
ولكن يعم النفع به على كل أفراد المجتمع» مما يسس في نفس المسلم الحرص على انتفاع كل 


آداب العمل والبيع 
حم - عن اتس بن مالك قال: قال رَسُول الله صَلى الله عليه وَسلّم: [إِن قامَت السَاعَة ويد أحدكم 
فسيلة فإن استطاع أن لا يقوم حتى يغرسها فليفعل]» 


وفي تعمير الصحراء مثلا a ST e‏ 
ر : عن جاير قال: فال رول ا ا ]َا من ملم يرس عرسا إلا كان 
E‏ له صدقة وما رق مِنه له صدقة وما أكل لسع من فهو له صدقة وا أكست 
الطيرُ فهو لَه صدقة ولا يروه اح إلا كان لَه صدقة]ء يرزؤه أي يشتريه. 
¬ م : عن جَابرَ بن عبد الله قال: کل ل ال غ ى N AEN‏ 
لَه بها أجر وما كلت منة الْعافية لَه به أجرً]. 


= [۳] توقي الشبهات. 
خم a‏ بن بشير أن النبي صلى الله عليه وسلم قال: [الحلال بين والحرام د بين وبينهما 
مشتبهات]. 


قال الله تعالى: "يا أيها الرسل كلوا من الطيبات واعملوا صالحا" (المؤمنون:٠١)‏ 
م: عن أبي هريرة أن النبي صلى الله عليه وسلم قال: إيا أيها الناس إن الله طيب لا يقبل إلا طيبا] 


العمل في الصنائع والحرف المحرمة: 
خ - عن أبي هُريّرة عن النبيٌ صلّى الله عليه وسم قال: إلَيأتيَنَ على الناس مان ًا الي لمر با 
أخد .الال يِن حال اَم من حرام]ء 
أهل السنن - عن أبي هُريرة قال: قال النبي صلّى الله علَيْهِ وسلم: اا تمن الكلب» ولا حل وان 
الكاهن» وا مَهرُ البَغي]ء 
a‏ عن ابن عباس أن النبي صت الله عليه وسم قال: إلَعَنَ اله اهود حرمت عليه ال شحوم 
E‏ 
ت - عن انس بن مالك لن رجا من قبيلة كلاب نأل النبي صّلّى الله عليه وسم عن عب القخل 
نها فقال: يا رول الله إا نطرق القحل فنْكرم فرخص لَه في الْكَرَامة]. 
= عن متعيڊ بن يي الْحَنن قال: كنت عند اټن عاس رصبي اله عهُما إن َا رجن فقن يا ي 
عاس إني إنسان إنما معيشتي من صتعة يدي وإني أصتتغ هذه التصاوير» فقال ابن عباس تا أحنك 
إا مَا سيعت رسُول الله صلى الله عليه وَسلّمّ يقول»ء ستمعتة يقول: من صو صُورة ِن الله مُعذبُة 


و 
حتی يتفخ فیا الرُوح ويس بتاع فيها أبدا. فرا الرّجُل رة شديدة اصق وجه فقال له ابن 
عباس : وَبْحَك» إن بيت إلا أن تصتع» فعليك بهذا الشجرء ا 
n ST‏ 
یی لله سی اله علند وسم سه اها قل مهتا يا خا فرآلذِي تفي بيده لد تات وة و تاه 
صَاحِبُ مكس لغفِرَ لَه ثم أَمَرَ بها قصلّى علَيْهاء وذفنت]. 


]٤[ =‏ الأمانة في العمل: 

م: عن أي خُميلر اساي رضي الله عنه قال: [اسنتغمل النبي لى الله عليه وسم رجلا من 
اال له اين ية على الصندقة فلّمًا قدم قال هڏا لم وها هدي لي قال فهٽا جس في بيت ايه 
بيت مه فينظر ېی له أ ّا الذي تفي بيده ٿا يأخذ أح مه شيا إا جاءَ به يوم اة يَخبلة 
على رقبته إن كان بَعيرا لَه رعا أو بقرة لها خوارٌ أو شاة تيعر ثم رع بيده حتى ريا عفرة إنطيْه 
الل کل ت ال شل ت عا 


]١[ =‏ الكفاءة في العمل: 
م : عن اي ذرٴ قال: [قلت يا رَسُول الله ألا تستتغبلني قال فضترب بيده على متكيي ثم قال يا َا ذرَ 
إِكَ ضعيف وإنها أَمَانة وإنها يوم الْقيَامَة زي وتدَامَة إلا من أُخذَهَا بحقها وأدّى الذي عليه فيها] 


]١[ =‏ اتقان العمل: 
معن شداد ين رسن قال: إن الله ك 'الاخمان على كل شي ء فلا فتلت فاحسنر ا الفة ولذ كته 
قأضينوا الذبْحة ويح أحذكمْ شفرته وير ذبیحته]. 


= [۷] الخيرة والت 

حم - عن طق قال: [جئت إلى التبي صلّى الله عله وَسلَمَ وأصنْحَابًة ينون الَنجد» فكأتة لم يجه 
مهم فأخذت المسنحاة فحَلَّطت بها الطين» فكأنة أعْجِبَة أخذي الِنحاة وعمَلِي فقال: دوا الْحتفِي 
رالطين» فة أضبَطكمْ للطين]. 


۱۸ بهد و نشاط: 


آداب العمل والبيع ٤‏ 
وإن نظام هذه الحياةء يتطلب السعي والعمل»ء وحركة الأعمال فيها تتوقف على الجد والاجتهاد ولذلك 
كان من الواجب أن ينهض الإنسان للعمل مستشعرا بشعار الجد والنشاطء طارحا القعود والكسل 
وراءه ظهريا: 
قال تعالى: 'إِذّا قضيّت الصلاة فانتشروا في الأرأض وابتغوا من فضل الله واذكروا الله كيرا لعكم 
لرن (الحمح ١‏ 

E a ag O 
(١ (الملك:ه‎ 


]٩[ =‏ عدم غش المبيع. 
والغش هو إظهار الشيء على خلاف حقيقته دون علم المشتري به. 
فعن أبي هريرة أن رسول الله ب مر برجل يبيع طعاما فأدخل يده فيه فرأى بللاء فقال :ما هذا يا 
صاحب الطعام» قال: أصابته السماء أي المطر) فقال عليه الصلاة والسلام:( فهلا جعلته فوق الطعام 
حتی يراه الناس» من غشنا لیس منا) رواه مسلم. 
وروي عن رسول الله أنه قال:( لا يحل لأحد يبيع بيعا إلا بيّن ما فيه» ولا يحل لمن يعلم ذلك إلا 
بيّنه) رواه الحاكم والبيهقي. 


- 


]٠١‏ تجنب حلف الإيمان لترويج البضاعة. 
عن أبي هريرة تخقال: سمعت رسول الله بقيقول: الحلف منفقة للسلعة ممحقة للكسب) متفق عليه. 
وعن أبي قتادة تأنه سمع رسول الله ت#يقول ":إياكم وكثرة الحلف في البيع فإنه ينفق ثم يمحق' 
رواه مسلم . 

تم والذي يحلف وهو متيقن الكذب يكون حالفا بيمين الغموس. 

واليمين الغموس: هو من الكبائر وسمي غموسا لأنه يغمس صاحبه في النار وليس له كفارة سوى 
التوبة الصادقة النصوح. 


]١‏ عدم التطفيف ف 


والتطفيف هو إنقاص المكيال والميزان أثناء التعامل التجاري ومزاولة البيع والشراء. 
قال تعالی: وأوقوا الكل إذا كلتم وزنوأً بالقمنطاس التقيم ذلك خير وخسن تأويلا 0(5 ا 
قال الي اول المطففن. الذنن إا اكتالوا على الناس يَستوفون. وا كالوهمْ و 


آداب العمل والبيع 


ووصفها بما ليس فيها فهو كذب وتدليس وتمويه وخداع» وتجنب ذمها عند الشراءء والقيام بالتجارة 
بالصدق الحق والعدل والاستقامة والأمانة. 
عن أبي سعيد تقال :قال رسول الله #: التاجر الأمين الصدوق مع النبيين والصديقين والشهداء) . 


رواه الترمذي. 


][١۳[=‏ البعد عن النجش. 

والنجش أن يكون هناك بائع ومشتري وبينهما سلعة معينة وقد أوضح البائع للمشتري الراغب في 
تمنها فيأتي شخص آخر لا رغبة له في السلعة فيقول للبائع ":أنا أشتريها منك بثمن أكثر من الثمن 
المذكور" وقد قصد من ذلك تحريك رغبة المشتري الأول فيها. 

قال رسول الله :< لا تتاجشوا) رواه البخاري ومسلم. 


عن رسول الله ##دأنه قال:( من اشترى سرقة ‏ أي مسروقا ‏ وهو يعلم أنها سرقة فقد اشترك في 
إنمها وعارها) .رواه البيهقي. 


]٠١[ =‏ تجنب التكسب عن طريق الريا وا 

قال تعالى: وأحل الله البيع وحرّم الربا) البقرة .٠۷١‏ 

ولقوله تبارك وتعالى: "يا يها الذين آمنواً اتقواً الله ودروا ما بقي مِنَ الرَبَا إن كنتم مُؤمنين. قإن لم 
تفعلوا فأذنواً بحب من الله وَرَسُوله وَإٍن تتم فلكم رووس أَمْوَالكمْ لا تَظلمُون وَل تظلَمُون". 

وروى أهل السنن: إلعن رسول الله ##آكل الربا وموكلهء وكاتبه» وشاهديهء وقال هم سواء]. 


]١١[ =‏ الإحسان في المعاملة. 

وفي إستيفاء الثمن إما بالمسامحة أو بالمساهلة أو بالإهمال أو بالتأخير. 

قال تعالى: إن كان ذو عة فنظرة إلى ميْسَرَةٍ وأن تصدقواً خير لكمْ إن كنم تطَمُون(280) ) 
البقرة. 

وعن جابر تقال :قال رسول الله #:( رحم الله امرئ سهل البيع» سهل الشراء» سهل القضاء» سهل 
الاقتضاء) رواه البخاري. 
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= [۸[] البعد عن ترويج النقود المزيفة 
فقد ترد أحيانا الى يد التاجر نقود مزيفة أو نقود قديمة انتهى التعامل بها أو نقود بلد آخر لا يتعامل 
بها في بلده» فيجب على التاجر في هذه الحالة أن لا يروج هذه النقود بإعطائها لشخص آخر وإلا كان 
ظالما لأنه أضرٌ بغيره من المسلمين وقد ذكر صاحب كتاب (موعظة المؤمنين من إحياء علوم الدين 
في شأن ترويج النقود المزيفة) ما نصه: قال بعضهم: إنفاق درهم زيف أشد من سرقة مائة درهم لأن 
لبسرقة معصية واحدة وقد تمت وانقطعت ومعصية إنفاق الزيف قد يكون عليه وزرها بعد موته الى 


مائة سنة أو مائتي سنة الى أن يفنى ذلك الدرهم والويل لمن يموت وتبقى ذنوبه مائة سنة أو أكشثر 
يعذب بها في قبره ويسأل عنها الى آخر انقراضها. 
قال تعالی:/ونکتب ما قدموا وآثارھم ا یس ۱۲. 


= [۹] إقالة النادم: 

في بعض الأحيان قد يشتري أحدهم السلعة ثم يتضح له أنه في غير حاجة لها أو يرى أنه محتاج 
لثمنها فيندم على شرائه ويأتي الى التاجر ليقيله (أي يقبل ارتجاع السلعة ويرد إليه ثمنها) فمن حسن 
المعاملة الشرعية أن يقبل التاجر السلعة من المشتري النادم وله من الله في هذا الفعل ثواب كثير كما 
يشير الى ذلك حديث المصطفى #ل. 

عن أبي هريرة تقال :قال رسول الله #:( من أقال مسلما بيعته أقاله الله عثرته يوم القيامة) .رواه 


بو داود وابن ماجه وابن حبان. 


]۲١[ =‏ عدم الت ۱ 

أن يتجنب العامل والموظف التأخر عن موعد العمل المتفق عليه واستغلال وقت العمل بكامله لصالح 
العمل وعدم إضاعة الوقت والانشغال بغير العمل فهذا الوقت من حق صاحب العمل وإلا فإن 
الإضاعة للوقت والانشغال عن العمل المطلوب تجعل أجرة هذا الوقت موضع شبهة لأنه أخذ أجرة 
بدون عمل. 


]١[ =‏ تحن مماطلة ١‏ تأخبر تو فبته بحاحته: 


آداب العمل والبيع ٤‏ 
أن يتجنب الموظف تأخير المعاملات وتأجيل أصحاب الحاجة ومماطلتهم والإسراع في أداء الأعمال 
وحل مشاكل الناس بوجه طلق وكلام حسن طيب لأنه يعمل في مضمار خدمة الناس وهذا عمله ولا 
يجوز له التصرف بما يؤذي الناس وتأخير حاجاتهم وإضاعة أوقاتهم والفرص لديهم. 

ففي الحديث: (والله في عون العبد ما كان العبد في عون أخيه). 


ويجمعها قولي: إيمان بنشط نية بلا شبْهة ا وا ان ا 
لا سارقاً ربا ساوم ذو زيفة I A‏ 


انتهى» و الحمد لله أولا وآخراً 


